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Przetargi

Przetargi na 2023

Poradnik dla zula

Samooczyszczenie, gwarancja wadialna, terminy, referencje -
dowiedz sie jak bez problemow przejs¢ przez procedure przetargowg

'ﬁg Q‘ Wg tym roku waznym

tematem jest sa-

! mooczyszczenie,

poniewaz nasilil si¢ problem roz-
wigzywania umow i naliczania
kar przez nadle$nictwa. Jak sg-
dze, to nic innego jak skutek zbyt
niskich stawek, ktore utrudniajg
elastyczno$§¢ w czasie realizacji za-
moéwienia. Tak czy owak, gdy do
rozwigzania juz dochodzi, trzeba
zadac sobie pytanie, jak zachowa¢
sie podczas kolejnych przetargow
(chyba, ze firma lesna przestata by¢
le$ng i data sobie zupelnie spokdj
z ta branzg).

Czy nalezy korzystaé

Z samooczyszczenia?

Przedterminowe zakonczenie umo-
wy o zamOwienie z winy wyko-
nawcy jest bowiem automatyczng,
samodzielng przyczyng wykluczenia
z przetargu. Zaklada sie, ze firma,
z ktéra rozwigzano umowe, nie
nadaje sie przez okres trzech lat
do realizacji kolejnych zaméwien.
Wykluczenie nie wystapi jednak

jezeli oferent przejdzie skutecznie
procedure samooczyszczenia.

Podstawowym warunkiem tej
procedury jest samo ujawnienie
faktu rozwigzania wczes$niejszej
umowy. Wlasciwa rubryka znaj-
duje sie w JEDZ-u (czes¢ I11, lit.
C). W przypadkach wymagaja-
cych dhuzszych wyjasnien, gdy
miejsca w JEDZ braknie, moz-
na $mialo dolaczy¢ dodatkowy
dokument z wlasciwym opisem.
Kto jej nie wypelni, naraza si¢ na
zarzut ukrycia waznych informa-
cji, a co za tym idzie — dodatkowo
i samoistnie na sankcje w postaci
wykluczenia.

Dlatego radze, aby samodzielnie
wpisywa¢ w formularzu stosow-
ne dane i nie pomija¢ ich, to zbyt
ryzykowne. Proba zachowania
wiadomosci dla siebie moze skon-
czy¢ sie fatalnie i zamkng¢ droge
do samooczyszczenia. Procedura
samooczyszczenia wymaga wyka-
zania jeszcze innych okolicznosci.
Bedzie to udowodnienie napra-
wienia szkody, czyli np. rozlicze-

tukasz Bak

nia kary umownej za rozwigzanie
umowy, wyczerpujace wyjasnienie
okolicznosci dotyczacych rozwig-
zania, a takze podjecie dzialan na-
prawczych w firmie.

Z tymi ostatnimi jest problem, bo
trudno wdrozy¢ oficjalne procedu-
ry w niewielkim, jednoosobowym
przedsiebiorstwie. Jak sadze mo-
glibysmy jednak moéwié dla przy-
ktadu o rezygnacji ze wspolpracy
z nierzetelnym podwykonawcg,
przeprowadzeniu szkolenia dla
pracownikow, usunieciu niekom-
petentnych ludzi z kadry. Na pod-
stawie takiego opisu, ewentualnie
popartego dowodami ztozonymi na
dalszym etapie przetargu, zama-
wiajacy podejmie decyzje o tym,
czy uznaje wiarygodnos¢ oferen-
ta i dopusci go do zaméwienia.
W przypadku negatywnego roz-
strzygniecia pozostaje szansa na
skuteczne odwotanie w KIO.

Gwarancja wadialna
Epopeja z gwarancjami wadialnymi
toczy sie od lat. Mowie tak dlatego,
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ze jeszcze w tym roku udato mi sie
skutecznie zaskarzy¢ przed Krajowsa
Izbg Odwotawczg gwarancje dlate-
go, ze byla wystawiona zaledwie na
jednego konsorcjanta. Wydawato
sie, Ze ten temat od strony prawnej
jest od dawna jasny i wystarczy do-
kument na jedng firme. Okazuje sie,
ze jednak nie, podwazona przez nas
oferta odpadla, byta nie do napra-
wienia. Zalecam zatem ostroznos¢
przy organizowaniu wadium w sy-
tuacji, kiedy o zamowienie ubiega
sie wspolnie kilku przedsiebiorcow.
Trzeba wnikliwie przeanalizowaé
dokument zaproponowany przez
firme ubezpieczeniowg i przede
wszystkim rozwazy¢, czy nie powin-
ny tam znalez¢ sie¢ dane wszystkich
konsorcjantow. Jest jednak jeszcze
jedna kwestia godna zastanowienia
i dotyczaca gwarancji, a konkretnie
terminu jej obowigzywania.

Ot6z w orzecznictwie KIO dys-
kwalifikowano zabezpieczenia wa-
dialne, w ktérych ubezpieczyciel
oczekiwal od nadle$nictwa zgla-
szania Zadania wadium na piSmie,
aw ktorych jednoczeénie termin
wazno$ci gwarancji byl dokladnie
taki, jak wymagany w SWZ. Izba
uznala kilkukrotnie, ze w takiej
sytuacji rzeczywiste mozliwosci
wystapienia o wadium sg mniejsze,
bowiem zamawiajgcy ma mniej
czasu na dziatanie z uwagi na ko-
nieczno$¢ pisemnego dostarcze-
nia wezwania ubezpieczycielowi.
Okazywalo si¢ w rezultacie, ze
w ostatnim dniu waznos$ci wadium
jego realizacja nie byla faktycznie
zabezpieczona.

Niewykluczone, ze takie poglady
Izby nie utrzymaja sie dtuzej. Je-
den z ostatnich wyrokéw, konkret-
nie — sierpniowy, idzie bowiem

w przeciwnym kierunku i chroni
wykonawce posiadajacego taka
gwarancje. Z ostroznosci, zeby nie
dawa¢ konkurencji pretekstow do
zlozenia odwolania, zachecalbym
jednak do wykupienia zabezpie-
czenia na nieco dluzszy okres,
chocby symbolicznie jeden do-
datkowy dzien.

Przepadek wadium

Wadium jest po to, aby zrekompen-
sowac nadlesnictwu wycofanie sie
oferenta z przetargu. ,Wycofanie”
rozumiem zaroéwno jako §wiado-
ma rezygnacje z dalszego ubiegania
sie 0 zamowienie, jak i brak moz-
liwosci uzupelnienia wymaganych
dokumentéw. Zamawiajacy zasto-
suje sankcje w postaci przepadku
wadium za braki w dokumentach
w sytuacjach, gdy takie braki wyni-
kajg z przyczyn lezacych po stronie
wykonawcy.

Jezeli oferent uwaza, ze nie mogt
uzupetni¢ kwitéw z powodow
obiektywnych, bedzie zmuszony
przekona¢ zamawiajacego do swo-
ich racji. Moéwimy jednak o zda-
rzeniach zewnetrznych, na ktére
nie mial wplywu wykonawca. Na
korzys$¢ firmy lesnej zadziala np.
przypadek utraty harwestera po
zlozeniu ofert (spalenia), ktérego
trzeba bylo zgtosi¢ do przetargu.
Nieszczesliwy wypadek nie be-
dzie powodowal niekorzystnych
obcigzen finansowych, ale badz-
my szczerzy, takich sytuacji jest
niewiele.

W minionym sezonie nie udawa-
lo sie odzyskac¢ wadium nawet tym
firmom, ktére w oczekiwaniu na
wybor oferty tracity pracownikow
wymaganych w SWZ z powodu
ich rezygnacji z pracy. Te historie

Przetargi

akurat budzg moje prawne wat-
pliwosci i szkoda, ze nie trafili-
$my z nimi do sadu. Zaostrzony
rygor platno$ci wadium wynika
takze z konfiguracji faktycznych.
Gotowka przelana na konto nadle-
$nictwa zostanie przeciez zatrzy-
mana i tylko od wykonawcy bedzie
zalezalo, czy podejmie sadowe
(nie w KIO) starania o jej odzy-
skanie, czy odpusci.

Z kolei w przypadku wyplaty
z gwarancji, ubezpieczyciel ure-
guluje kwote z nadlesnictwem i za-
zgda nastepnie rekompensaty od
wykonawcy, jezeli bedzie trzeba,
na drodze sagdowej. Nie ma zatem
ucieczki przed rozliczeniem, chy-
ba ze zapadnie korzystny wyrok.
Whiosek jest taki: nalezy starannie
dobierac ilo$¢ i miejsce sklada-
nych ofert, aby nie rezygnowac
z niektorych z nich i nie zalowaé
potem straconych pieniedzy.

Trzeba zadawac pytania do SWZ
W kazdym, corocznym dodatku
przetargowym eksploatujemy te-
mat pytan do specyfikacji. Uwa-
zam jednak, Ze nigdy dos¢, tym
bardziej na tle wspolpracy z za-
mawiajacymi w mijajacych miesia-
cach. Umowa z nadle$nictwami, co
na swojej skorze nie raz odczuwajg
Czytelnicy, jest nienegocjowalna.
To poza tym dokument, w ktérym
nadles$nictwa do granic mozliwosci
rozszerzajg swoje kompetencje.
Moment publikacji specyfikacji jest
jednym z niewielu, kiedy mozna
z gory ustali¢ rozumienie watpli-
wych zapiséw, a nawet zgdac ich
zmiany. Nie ludzmy sie, to nie jest
tak, ze w drodze pytan do SWZ
zmodyfikujemy umowe daleko na
nasza korzysc.
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Przetargi

Uwazam jednak, Ze interpreta-
cja paragraféw wyrazona na eta-
pie przetargu przez zamawiajacego
moze przydac sie, kiedy wspolpraca
bedzie juz w toku. Trzeba wyciagnac¢
chociazby wnioski z tegorocznych
rozbieznosci pomiedzy réznymi
nadle$nictwami co do tego, czy
wiatrolomy mogg bez konca po-
wiekszac pule prac w pakiecie oraz
jak doktadnie realizuje sie prawo
opcji, kiedy i w jaki sposéb wy-
konawca jest zawiadamiany o jej
wykorzystaniu. To sg przyktado-
we kwestie, o ktére mozna w tym
roku szczegotowo dopytac jeszcze
przed zawarciem umowy, bo jak
uczy doswiadczenie, mogg mieé
kluczowe znaczenie dla optacalnosci
kontraktu.

Procedura zadawania pytan okaze
sie wartosciowa takze wtedy, gdy
samodzielnie wychwycimy pomytki
nadlesnictwa chociazby w koszto-
rysie (przyktad z zycia wziety a.d.
2021 - brakujgca, nieuzupelniona
przez zamawiajgcego stawka VAT
w kilku przypadkowych pozy-
cjach). Dzieki wlasnej inicjatywie
wyeliminujemy btedy, ktére potem
moglyby utrudni¢ nam samym zlo-
zenie prawidlowej oferty. Termin
na zgloszenie pytan uplynie na 14
dni przed dniem skladania ofert,
a zatem czasu jest sporo.

Majac na uwadze, ze w ramach
odpowiedzi na pytania mogg pa-
da¢ informacje wazne dla przy-
gotowania ofert, trzeba §ledzi¢
publikowane w tym zakresie komu-
nikaty. Taka sama uwaga i ostroz-
nos$¢ musi dotyczy¢ ewentualnych
zmian w specyfikacji i innych za-
tacznikach publikowanych przez
nadleénictwo. Zamawiajacy moze
dokona¢ modyfikacji regul prze-

targowych i nie wszystkie z nich
spowodujg wydtuzenie terminu
zlozenia ofert.

Dlatego aktualno§¢ dokumentow
trzeba sledzi¢ do samego konca.
Najgorsze to wypelnienie koszto-
rysu w wersji juz nieobowiazujacej.
Postuzenie sie takg niewlasciwg
tabelg moze skutkowaé wyklu-
czeniem wykonawcy. Kosztorys
zalecam zatem $ciagna¢ z plat-
formy przetargowej tuz przed
zlozeniem oferty i krotko przed
terminem skladania ofert, tak aby
wykorzysta¢ dokladnie ten plik,
ktory ostatecznie obowigzuje.

Terminy na uzupetnianie
dokumentow

Kiedy wykonawca otrzyma we-
zwanie do uzupelnienia dokumen-
tow, musi ztozy¢ odpowiedz we
wskazanym mu terminie. Ustawa
przetargowa z 2019 r. troche ogra-
niczyta zapedy zamawiajacych,
ktorzy potrafili udzieli¢ trzech
dni na replike wysylajac wezwanie
w piatek po poludniu. Teraz na
szcze$cie termin moze by¢ nie
krétszy niz trzy dni, ale w tym
nie mniej niz dwa dni robocze.
Dniem roboczym nie jest przy tym
zar6wno dzien wolny od pracy, ale
nie jest nim takze sobota.

W omawianym przykladzie piatko-
wego, popotudniowego wezwania,
ostatecznym dniem trzydniowego
terminu na zlozenie odpowiedzi
bedzie zatem wtorek, czego o dzi-
wo jeszcze w tym roku nie wiedzieli
niektérzy zamawiajacy. Kwestia li-
czenia terminéw jest gardlowa oraz
wymaga wlasciwych kompetencji, bo
decyduje o tym, czy oferta zostata
prawidlowo uzupelniona i utrzyma
sie, czy odpadnie.

Zadbaj o zindywidualizowane
referencje

Regutla jest taka, ze do przetar-
gu mozna wykorzystywac tylko
wlasne referencje. Oznacza to,
ze przerob calego konsorcjum
nie bedzie mozliwy do wyko-
rzystania przez jednego z jego
czlonkéw. Nieco odmienny scena-
riusz jest wtedy, gdy o zamowienie
ubiegajg sie ci sami konsorcjanci,
ktorzy wezesniej wspdlnie wypra-
cowali doswiadczenie. General-
nie jednak zachecam wszystkich
wlascicieli firm, aby na etapie
uzyskiwania zas§wiadczenia o po-
przedniej umowie, zgadali jego
wydania w odniesieniu tylko do
wlasnego przedsiebiorstwa. Wiek-
szo$¢ nadlesnictw juz takie refe-
rencje, nawet z wlasnej inicjatywy,
wystawia. To nie jest tak, ze refe-
rencje muszg zawiera¢ informacje
o wartosci przerobu - takie mozna
wyliczy¢ i podaé samodzielnie,
w tabelarycznym wykazie ustug
i JEDZ-u.

Praktyka pokazuje jednak, ze tak
czy owak zamawiajgcy przyjrzy
si¢ kalkulacjom podanym w refe-
rencjach. Jezeli bedg sugerowa-
ty, Ze obejmuja prace wiecej niz
jednej firmy, trzeba bedzie zlozy¢
wyjasnienia. Pamietajmy tez, ze
w przypadku jakichkolwiek watpli-
wosci co do referencji, pozostaje
jeszcze mozliwo$¢ udowodnienia
doswiadczenia innym sposobem,
np. wystawionymi i optaconymi
fakturami. Z tego powodu warto
dbac o czytelne rozliczenia po-
miedzy konsorcjantami, to zna-
czy dokladnie opisywac przedmiot
refakturowanych ustug, aby potem
mozna byto wykazac, ktérego kon-
kretnie nadle$nictwa dotycza i ile
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Przetargi

prac w konkretnym nadlesnictwie
wykonata dana firma.

Jezeli konsorcjanci realizujg kilka
kontraktow i rozliczajg sie zbiorczo
(jedna faktura bez szczegélowego
opisu) trudno bedzie z ich doku-
mentéw wyliczy¢ zindywidualizo-
wany przerdb. Powyzsze rozwazania
s na szczescie o tyle mniej istot-
ne, ze warunki brzegowe udzia-
tu w przetargach lesnych s3 coraz
nizsze. Nadle$nictwa wymagaja od
oferentow coraz mniej, w tym ob-
nizaja kwotowe progi przerobdw,
aby zacheci¢ jak najmniejsze firmy
do skladania ofert.

Na koniec dodajmy jeszcze jedng
uwage dotyczacg referencji — czy
wpisane tam kary umowne dys-
kwalifikujg wykonawce? To zalezy
od zakresu kar. Nawet kilkunasto-
tysieczna kwota nie musi dopro-
wadzi¢ do wykluczenia, jezeli tres¢
dokumentu wystawionego przez
bylego zamawiajgcego faktycznie
potwierdza prawidtowe wykona-
nie umowy. Nie b6jmy sie zatem
dopiskow o karach.

Aktualnos¢ dokumentow
podmiotowych

W branzy lesnej od lat pokutuje
przekonanie, ze za§wiadczenia po-
trzebne do przetargu muszg by¢
przygotowane przed zlozeniem
oferty. Dlatego jedna z pierwszych
czynnosci, jakie przedsigbiorcy
podejmujg szykujac sie do rywali-
zacji o pakiety jest uzyskanie doku-
mentéw z ZUS, KRK oraz urzedu
skarbowego. Niektérzy wrecz te
dokumenty, pomimo Ze nie wy-
maga tego specyfikacja, od razu
wysylajg razem z ofertg. Te starania
s zbedne. Przepisy nie nakazuja,
aby zaswiadczenia potwierdza-

jace prawo udzialu w przetargu
byly wystawiane przed dniem
zlozenia oferty. Moga one nosié¢
date pdzniejsza.

Nic nie stoi zatem na przeszko-
dzie, aby do wlasciwych instytucji
wystepowaé dopiero wtedy, gdy
mamy przekonanie, ze nasza oferta
zawiera najlepsze dla zamawiajg-
cego warunki. Zaoszczedzimy przy
tym kilka zlotych tytutem oplat
wydanych na zaswiadczenia, ktore
przy gorszej pozycji oferty w ran-
kingu do niczego nam si¢ nie przy-
dadza. Uwaga, kwity muszg jednak
zawiera¢ informacje aktualne, czyli
potwierdzac stan rzeczy na dzien
sporzadzenia. Pamietajmy takze,
ze juz w chwili ztozenia formularza
JEDZ deklarujemy, ze wszystkie
formalne warunki przetargowe
spelniamy. Przepisy wymagaja,
aby bylo to zapewnienie praw-
dziwe. Nie mozna zatem zalegaé
ze sktadkami ZUS na poczatku
przetargu, zaleglosci splacic i wy-
stapi¢ o zaswiadczenie. Jezeli taka
okoliczno$¢ wyjdzie na jaw (czy
w praktyce moze wyj$¢ na jaw, to
zupelnie inna sprawa), oferta be-
dzie odrzucona jako ztozona przez
osobe nieuprawniong.

Umowy podwykonawcze

To jest nie zagadnienie $cisle zwig-
zane zZ samymi przetargami, ale
okolice pazdziernika i listopada to
przeciez czas, gdy zaczynaja ksztal-
towac sie ramy przyszltej wspolpracy
podwykonawczej. Ten tekst powstal
W oparciu o moje ostatnie doswiad-
czenia dotyczgce nieporozumien
podwykonawcow z gtéwnymi wy-
konawcami. Dotyczg one zaleglosci
w wyplatach i gwarancji uzyska-
nia pieniedzy za wykonang prace,

uregulowanych uprzednio przez
nadlesnictwo.

Wnhiosek z tych spraw jest taki,
ze, bedac podwykonawcg, trzeba
starannie przygotowa¢ umowe
podwykonawcza. Nie liczmy, ze
nadlesnictwo pomoze nam odzy-
skac pieniagdze od wykonawcy. Naj-
lepiej zatem, aby nasz dokument
gwarantowal sensowne zabez-
pieczenie. Do tej pory tylko raz
udato mi sie jednak przeforsowaé
podpisanie weksla przez gléwne-
go wykonawce. W pozostatych
przypadkach takie oczekiwania
sq nierealne.

Zadbajmy zatem o precyzyjnie
opisany przedmiot umowy (w ra-
mach jakiego zamowienia, jakie
konkretnie czynnosci, jakie mi-
nimum gwarantowanej masy),
narzué¢my konkretne reguly ko-
munikowania (obowigzek zawia-
damiania o wszystkich sprawach
zglaszanych przez nadlesnictwo),
oczekujmy deklaracji, ze bledy wy-
konawcy na innym pakiecie lub
innej czesci tego samego pakietu
nie wplyng na nasze rozliczenia,
zapewnijmy prawo do wstrzymania
ustug w przypadku zwloki w regu-
lowaniu faktur, w koncu ustalmy
korzystne warunki wypowiedzenia.
Nie podpisujmy umowy w pospie-
chu i nie zgadzajmy sie bezreflek-
syjnie na wzor narzucony przez
druga strone. =5

" §)
Lukasz Bak
Wspalnik w Kancelarii

Jaskot, Bgk — Adwokaci

email: lukasz.bak@jaskot-bak.pl
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5 lat GWARANCIJE24.pl

Gwarancja szybko i korzystnie

Nowatorski portal GWARANCJE24.pl, sprzedajgcy gwarancje
wadialne przez internet, cieszy sie coraz wiekszg popularnoscig
wsrod klientéw, takze w branzy lesnej

W% irma GWARANC]JE24 od
H#% samego poczatku swojego

dzialania szukatla sposobu

na ulatwienie dostepu do gwarancji
ubezpieczeniowych przedsiebior-
com, ktdérzy na ogdl nie korzysta-
li z tego typu rozwigzania. Przy
wspolpracy z UNIQA TU S.A. pig¢
lat temu powstal pierwszy w Polsce,
nowatorski i przelomowy projekt
serwisu www.gwarancje24.pl, dzieki
ktéremu kazdy przedsiebiorca moze
w tatwy i przystepny cenowo sposéb
zakupi¢ gwarancje wadialng online.

Korzystne rozwigzanie
Tworcom serwisu oraz partnerowi
strategicznemu - UNIQA TU S.A.
- przyswiecalo zawsze dgzenie do
maksymalnego uproszczenia pro-
cedur, zwigzanych z dostepem do
produktow ubezpieczeniowych dla
mniejszych i srednich przedsiebior-
cow. Normalna procedura sktadania
wniosku o wadium trwa mini-

GWARANCJA WADIALNA ZAMIAST WPLATY PIENIEDZY

wadium zatatwisz tatwo i bezpiecznie przez internet, bez wychodzenia z domu
otrzymasz gwarancije honorowang we wszystkich przetargach (PZP)
od wiarygodnego gwaranta (UNIQATU S.A)

w formie elektronicznej
bezposrednio na e-mail
zakup nawet w 5 minut

mum tydzien. Firma ubezpiecze-
niowa wymaga wielu dokumentow,
a po ich dostarczeniu rozpoczyna
sie ich Zzmudna analiza. Dzigki umo-
wie z UNIQA TU zaproponowano
proste rozwigzanie, w ktérym wnio-
skowanie, weryfikacja, platnos¢ i za-
kup gwarancji odbywaja sie przez
internet za pomocg przystepnego
formularza, potrzebny jest jedynie
numer NIP-u.

Nawet je$li w trakcie tej uprosz-
czonej procedury pojawi sie pro-
blem albo kto§ ma obawy, czy

wypelni poprawnie

whniosek, mogg to za niego zrobi¢
pracownicy serwisu. Wystarczy sko-
rzystac z opcji ,zle¢ ekspertom”
- wowczas klient wysyta jedynie
SWZ,a GWARANC]JE24 przecho-
dzi za niego calg procedure przy-
gotowania dokumetu. Zakupiona
gwarancja w formie elektronicz-
nej z podpisem kwalifikowanym
elektronicznym wysylana jest na
wskazany adres e-mail.

Serwis www.gwarancje24.pl to
jedyne takie narzedzie na rynku,
ktore umozliwia uzyskanie gwa-
rancji wadialnej w formie elek-
tronicznej o dowolnej porze dnia
i nocy, bez wychodzenia z domu.
Jest ona honorowana we wszystkich
publicznych przetargach opartych
na ustawie Prawo Zamoéwien Pu-
blicznych (PZP).

Warto nadmienié, ze wiekszos¢
przetargow lesnych zawiera w swo-
ich warunkach wymég wniesie-
nia wadium. Gwarancja wadialna
w pelni zastepuje gotowke, jaka
przystepujacy do przetargu mu-
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sialby wnie$¢, w ramach wadium
wskazanego w Specyfikacji Wa-
runkow Zamoéwienia. Oznacza to
zatem, Zze wybranie formy wadium
W postaci gwarancji pozwala na nie-
zamrazanie srodkow oraz ochrone
pieniedzy przed inflacja. Proces za-
kupu gwarancji, dzieki przemysla-
nemu i uproszczonemu procesowi,
moze trwaé jedynie 5 minut.

mazakupowa.pl. Pozwala to na do-
tarcie do coraz wigkszego grona
przedsiebiorcow przystepujacych
do przetargéw.

- Na przestrzeni kilku ostatnich
lat intensywnie pracujemy nad tym,
aby dostarcza¢ szybko, fatwo i od
reki gwarancji wadialnych, takze do
zakladow ustug lesnych. Z niekto-
rymi z naszych klientéw w branzy
lesnej pracujemy juz od kilku lat —

Przetargi

zaznacza Liliana Zielifiska, twérca
serwisu GWARANCJE24.

Jak m6éwi w kazdym sezonie fir-
ma obsluguje ponad 40 firm zaj-
mujacych si¢ gospodarka lesna na
terenie calego kraju. Z wieloma
klientami rozszerzono wspolprace
o kolejne rodzaje gwarancji ubez-
pieczeniowych wymaganych do
zabezpieczenia wygranych kon-
traktow. =5

Rozwdj i dobra passa

Projekt GWARANC]JE24 odni6st
niewatpliwy sukces - dzi$ firma
wspolpracuje na co dzien z niemal
400 klientami, dla ktoérych wysta-
wiono juz ponad 3300 gwarancji
ubezpieczeniowych. Stawia to jg
w czotowce podmiotow udzielaja-
cych gwarancji ubezpieczeniowych
na rynku. GWARANCJE24 s3 nie-
podwazalnym liderem gwarancji
wadialnych online.

Od roku 2021 firma prezenie
wspotpracuje z OPEN NEXUS -
wlascicielem jednej z najwiekszych
platform przetargowych Platfor-

GWARANCJA WADIALNA UBEZPIECZENIOWA

To szczegdlna forma zabezpieczenia, w ramach ktdrej firma ubezpieczeniowa, staje sie
gwarantem zaptaty wadium, w przypadkach $cisle okreslonych w przepisach prawa za-
mowien publicznych. Dzigki gwarancji wadialnej nie trzeba wptacac¢ pieniedzy na konto
zamawiajgcego. Wystarczy, ze dotgczy sie oryginat dokumentu gwarancji wadialnej do
kompletu dokumentdw sktadanych w przetargu. Aby starac sie o gwarancje wadialng firma
musi dziata¢ minimum 2 lata na rynku. To warunek konieczny by kupic ja przez internet.
Maksymalna wysokos¢ pojedynczej gwaranciji wadialnej wynosi 70 000 zfotych. Limit
catkowity mozliwych do udzielenia gwarancji wadialnych na poczatek wspétpracy to 150
tys. Niestandardowe gwarancje zafatwiane sg indywidualnie. Do okresu wazno$ci gwaranc;i
firma GWARANCJE24 zawsze daje dodatkowe 15 dni gratis, co jest wazne w przypadku
przedtuzenia sie terminu otwarcia ofert lub przesuniecia daty rozstrzygniecia.

Pogotowie przetargowe

dla prenumeratorow

Osrodek Techn
w Jarocinie

Lesnej

Gazeta Lesna

Idealna do sadzonek:

- z kontenerdéwki,

- jednolatek,

- wielolatek,

| - korzen sadzonki 25 cm.

Masz kiopot
z przetargiem?

Napisz do naszego eksperta:

zamowieniapubliczne@gazetalesna.pl
| - 7 I I

- zabezpieczenia
przecigzeniowe.

63-200 Jarocin, ul. Przemystowa 2D
tel.: +48 62 749 80 49,
fax: +48 62 747 29 33

Sprzedaz maszyn:
Pawet Cuprych +48 668 403 528
Maciej Kolanski +48 608 668 710

e-mail: biuro(dotljarocin.lasy.gov.pl www.otljarocin.lasy.gov.pl



Przetargi

Przetargi na ustugi lesne
wykonywane w 2023 r.

Bez rewolugji

Krotsze terminy na sktadanie ofert, dodatki do wiatrotomoéw.
Jakie jeszcze zmiany czekajg nas w najblizszych przetargach
na ustugi lesne?

Rafat Jajor

hg ﬁ‘ Wgczesme] niz zwykle, bo
juz w lipcu br. Dyrekcja

!‘ Generalna Laséw Pan-
stwowych opracowala wytyczne
dotyczgce przetargéw na ushugi le-
$ne realizowane w roku 2023. Daw-
niej takie wytyczne trafialy w teren
w sierpniu lub nawet we wrze$niu.
Co znajduje si¢ w Decyzji nr 87
DGLP z 21 lipca 2022 r.? Co si¢

zmieni w przetargach? Przeczyta-
lem dla Was ten dokument i oto jego
najwazniejsze zapisy. Skupitem sie
na tym, co si¢ zmieni w stosunku
do roku ubieglego. Rewoluciji nie
bedzie, ale troche zmian jest.

Obszarowe, mate i na rok
Przede wszystkim DGLP zaleca
nadleéniczym, aby przetargi ogla-

szali na rok. Nie ma zakazu umow
wieloletnich, opracowano nawet
wzor takiej umowy z klauzulg walo-
ryzacyjna. I jesli juz, to DGLP zaleca
maksymalnie dwuletni okres obo-
wigzywania umowy. Ale generalnie,
zuwagi na bardzo wysoki i trudny
do przewidzenia poziom inflacji,
kierownictwo nie rekomenduje
umo6w na dluzej niz rok.
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I tu m6j komentarz: przy inflacji
nieuchronnie kroczgcej do 20 proc.
nawet roczne umowy, o ile nie za-
wierajg stosownych klauzul walory-
zacyjnych, s3 za dtugie. I, bym byt
dobrze zrozumiany, nie postuluje
umo6w na pol roku czy na kwartal,
ale wprowadzenie wreszcie realnie
dziatajacych mechanizméw walo-
ryzujacych stawki w czasie trwania
Umowy.

Bo zobaczmy: jesli zama-
wiajacy oglasza roczny prze-
targ np. w pazdzierniku i jakas
prace w momencie ogloszenia
przetargu wycenia na 100 zi,
a wykonaweca te prace wykona do-
piero za rok, to ta praca powinna
juz by¢ wyceniona na 120 z1. I te
20 proc. wykonawca jest stratny.
Ajesli sobie to doliczy do oferty, to
przekroczy kwote przeznaczong na
realizacje zadania. Ciezka sprawa...

DGLP radzi tez nadle$sniczym
usprawnienie komunikacji z zula-
mi: organizowanie spotkan w czasie
realizacji umowy. I uwaga, cytat
z pisma podpisanego przez zastepce
dyrektora generalnego LP Krzysztofa
Janeczko: ,optymalna organizacja
pracy powinna stwarza¢ warunki
do efektywnej realizacji zadan, zle-
canych racjonalnie i z uwzgled-
nieniem logistyki wykonawcow”.
Mi6d na moje uszy. Oby jeszcze takie
ogolne zalecenia mialy realne prze-
lozenie na praktyke.

Skoro juz stodzimy, to jeszcze je-
den cytat: ,nalezy dazy¢ do sytu-
acji, w ktorej wykonawca bedzie
otrzymywal zlecenia na realizacje
calo$ci pozyskania drewna na danej
pozycji planu”. Pickne! Tylko zwra-
cam uwage na zwrot ,nalezy dazy¢
do sytuacji”. Czyli zul nie powinien
wchodzi¢ na jeden zrab kilka razy, ale
nie jest to zakazane, tylko nalezy do
tego dazy¢. I tak juz dgzymy od lat...

I teraz to co budzi wielkie emo-
cje: pakiety harwesterowe. W po-
przednim roku bylo ich wiele. Teraz
DGLP rekomenduje pakiety ob-
szarowe: jednolesnictwowe lub
zlozone z kilku le$nictw. Cale
nadle$nictwo nie moze by¢ jednym
pakietem.
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A pakiety harwesterowe tylko
tam, gdzie jest ,dtugotrwaly pro-
blem z kontraktowaniem wyko-
nawcow”. Tu mogg tez by¢ pakiety
z zagospodarowania lub z pozyska-
nia recznego w mlodszych kla-
sach wieku. A poniewaz problem
z kontraktowaniem jest w wielu
nadlesnictwach, to i pakietoéw har-
westerowych pewnie troche bedzie.

DGLP zaleca tez laczenie ze soba
le$nictw ,atrakcyjnych” dla zuli
z trudnymi w jednym pakiecie.
Chodezi o to, by tatwiej ,sprzedac”
trudng lesniczowke. W takiej sytu-
acji nadlesnictwo moze zastosowaé
odrebne kosztorysy ofertowe dla
kazdego lesnictwa, pomimo, iz bedg
stanowily jeden pakiet.

Tam, gdzie sytuacja na lokalnym
rynku ustug lesnych jest stabilna (to
si¢ jeszcze zdarza), DGLP zaleca
pakiety wieksze, majgce po kilka
lesnictw tak, ,aby bylo mozliwe
blokowanie (kumulowanie) po-
zycji zlecanych prac oraz opty-
malizowanie organizacji procesu
realizacji ustlug”. Z polskiego na
nasze: gdzie jeszcze nie macie pro-
bleméw z zulami, rébcie wigksze
pakiety, aby da¢ szanse na bardziej
racjonalne wykonywanie prac, np.
nie ganianie z pozycji na pozycje
po calym nadles$nictwie.

Przetargi

Malo tego: ,zamawiajacy zobowia-
zany jest do wlasciwej koncentracji
prac w przestrzeni i czasie”. A gdy
jeden zul przyjmuje zlecenia od kilku
lesniczych w ramach jednego pakietu,
to cilesniczowie majg ze sobg wspot-
pracowa¢, by nie wyrywac sobie wza-
jemnie sprzetu i ludzi do pracy.

Bardzo to wszystko chwalebne,
ale takie zwroty czytam juz od lat
w dokumentach DGLP, a jest jak jest.

Tyle Warszawa. Pamietajmy jed-
nak, Ze poszczegdlni dyrektorzy
RDLP do wytycznych z géry dokta-
daja swoje. Wiem juz, ze niektore
RDLP nakazaly (polecily, reko-
mendowaly - na jedno wychodzi)
pakiety jednolesnictwowe.

Sktadanie ofert w 15 dni

Po pierwsze czas na skladanie ofert
ma by¢ kroétszy: bylo to dotad
30 dni, a ma by¢ 15. Lasy korzystaja
tu z mozliwosci art. 138 ust. 2 pkt 1
Prawa zamoéwien publicznych. Nie
wchodzac w szczegoly i upraszcza-
jac, chodzi o to, ze jesli nadlesnic-
two na co najmniej 35 dni przed
ogloszeniem wlasciwego przetargu
zamie$ci na swojej stronie interne-
towej wstepne ogloszenie infor-
macyjne, to potem we wlasciwym
przetargu moze stosowac krotszy
termin na sktadanie ofert.




Przetargi

Ta ,zapowiedz” przetargu musi
zawiera¢ wszystkie informacje, kt6-
re potem znajda si¢ we wlasciwym
ogloszeniu, w zakresie takim, w ja-
kim s3 znane w momencie publikacji
zapowiedzi.

Po co Lasy wykorzystujg te furtke
do skrécenia postepowan?

Odpowiedz jest chyba oczywista:
jesli ostatnio w niektorych nadlesnic-
twach trzeba byto oglaszaé nawet
10 postepowan, by wytoni¢ wy-
konawcow, i postepowania trwaly
nawet do czerwca, to skrécenie
kazdego z tych postepowan o dwa
tygodnie da szanse zamawiajgcemu
na szybsze znalezienie wykonaw-
c6w. Przy na przyklad trzech po-
wtorzeniach przetargéw nadlesniczy
bedzie o 6 tygodni ,do przodu”. A to
moze da¢ mu szanse wyrobienia si¢
np. przed zalesieniami.

Zapytacie: a dlaczego LP nie za-
czng przetargdéw na ustugi lesne ogta-
szaé juz np. w czerwcu? Wowczas
wyrobig sie do grudnia na pewno.
Ano nie moga, bo oglosi¢ przetarg
mozna, gdy ma si¢ zabezpieczone
na ten cel pienigdze. W przypadku

LP wymaga to zatwierdzenia planu
finansowego na rok nastepny. A trud-
no oczekiwac, by taki plan zatwier-
dza¢ juz np. w maju. W praktyce
robi sie to w drugiej potowie roku.

Ale o ile przetargu bez zatwier-
dzonego planu finansowego ogtosic¢
nie mozna, to zapowiedz przetargu,
a owszem. A potem we wlasciwym
przetargu mozna zastosowac skrocone
o potowe terminy na skladanie ofert.

Dodatek gorski
Zmianie ulega planowanie kosztéw
pozyskania i zrywki w zakresie tzw.
»dodatku gorskiego”. Teraz bedzie
stosowany dla kazdego lesnictwa
spelniajacego okreslone kryteria,
bez wzgledu na poziom istotnosci
(udzial) w skali calego nadlesnictwa.
Wynika z tego zapisu, ze dotychczas,
jesli udziat pozycji kwalifikujacych sie
do ,dodatku goérskiego” byl w nadle-
$nictwie maly, to si¢ go nie stosowalo.
Mamy wiec pozytywna zmiane.

Pozyskanie
W planowaniu kosztéw (czyli
ostatecznej kwoty przeznaczonej

na realizacje calego zamdwienia)
zmieniono tez algorytmy okreslajgce
pozyskanie drewna pilarka (CWD-P)
i harwesterem (CWD-H). Teraz,
jezeli na danej pozycji do pozyska-
nia maszynowego jest mniej niz
70 proc. calej masy, to dla calej po-
zycji koszty na pozyskanie liczy si¢
jak dla pozyskania pilarka.

To dobra zmiana. Dziwi wrecz,
o czym pisalem w zesztym roku, ze
wczesniej gdy do pozyskania har-
westerowego na danej pozycji bylo
malo, to i tak koszty liczylo sie tak,
jakby po te malg ilo$¢ zulowi optaca-
lo sie¢ przyjechaé harwesterem. Trud-
no taka wezesniejszg praktyke oceni¢
inaczej, jak wybieg pozwalajacy na
obciecie kosztow na pozyskanie.

Kolejna zmiana jest taka, ze jesli
w calym nadles$nictwie do pozy-
skania harwesterem bedzie mniej
niz 20 tys. kubikéw, to dla calosci
przyjmuje sie, Ze bedzie to pozy-
skiwane recznie, czyli koszty liczy
sie jak dla pozyskania pilarka. I to
znéw pozytywna wiadomosc.

Podobna zmiana: jesli w lesnic-
twie jest mniej niz 10 proc. masy

Jakie przetargi na rok 2023?

« Krétszy czas na sktadanie ofert: byto 30, bedzie 15 dni

» Dodatek gorski dla kazdego lesnictwa spetniaja-
cego okreslone kryteria, bez wzgledu na poziom
istotnosci (udziat) w skali catego nadles$nictwa

« Jezeli na danej pozycji do pozyskania maszynowego
jest mniej niz 70 proc. catej masy do pozyskania, to
dla catej pozycji koszty na pozyskanie nadlesnictwo
liczy jak dla pozyskania pilarkg

= Jesli w catym nadlesnictwie do pozyskania har-
westerem bedzie mniej niz 20 tys. kubikéw, to dla
catego nadlesnictwa koszty na pozyskanie liczy
sie jak dla pozyskania pilarkg

« Jesli w lednictwie jest mniej niz 10 proc. masy
pod harwester, to dla catego le$nictwa koszty na
pozyskanie liczy jak dla pozyskania pilarkg

= Jezeli pier$nice co najmniej 10 proc. drzew iglastych
przeznaczonych na danej pozycji do pozyskania
sg wigksze niz 45 cm, to dla catej pozycji koszty
na pozyskanie liczy sie jak dla pozyskania pilarka

« Pracochtonnos¢ liczona odrebnie dla sortymentéw:

S2BC, S2BG, WK krétkie, WK diugie

« Wykaz pozyciji, na ktérych zakazane jest sadzenie

mechaniczne

« Te sama kwote przeznaczong na realizacje zadania

mozna stosowaé w kolejnych postepowaniach tylko
przez trzy miesigce. Potem kolejna wycena

« Jeden drwal na kazde rozpoczete 2,5 - 3 tys. kubi-

kéw. W gérach na 2 tys. kubikéw

« W ramach jednego przetargu jednego drwala mozna

wykazaé tylko raz, w jednym pakiecie. Za to har-
wester czy osoba do nadzoru moze sie powtarzaé
w wielu pakietach

« Termin ptatnosci: 21 dni

« Dodatek do pozyskania w wiatrotomach: 10 proc.

- gdy drzew uszkodzonych na powierzchni bedzie
od 5 do 20 proc., 20 proc. - gdy drzew uszkodzo-
nych jest od 20 do 80 proc., i 30 proc. - gdy drzew
uszkodzonych jest ponad 80 proc.
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pod harwester, to calos¢ liczy sie jako pozyskanie

Cilarks, Yoo pomy u Przetargowe.pl
I kolejna: jezeli piersnice co najmniej 10 proc. drzew

iglastych przeznaczonych na danej pozycji do pozy-
skania sg wieksze niz 45 cm, to koszty calej pozycji
liczy sie jak dla pozyskania recznego.

Inna nowosc¢: pracochlonnosé jest teraz liczona od-
rebnie dl.a sortymentow: S2BC, S2BG, WK krotkie, gwa ra ane Wad ia I he
WK dlugie. : .

Za te powyzsze zmiany trzeba LP pochwali¢. Albo jak INa IezytEQ (o)

kto woli zgani¢, ze dotychczas tak nie byto. wykon an i aum owy
Cena krélem W uproszczonej procedurze

Tu nic sie nie zmienia. Lasy od kilku lat korzystajg z praw-
nej furtki, ktora pozwala na to, ze jesli opisze sie doktad-
nie zamowienie, to mozna nie stosowac obowigzkowych
kryteriow pozacenowych. W normalnych warunkach
przy wyborze wykonawcy cena moze w przetargu stano-
wic do 60 proc. wagi, pozostale 40 proc. powinny stano-
wic kryteria pozacenowe. Ale LP opracowaly (i co roku
nowelizujg) ,,Opis standardu technologii wykonawstwa
prac lesnych”, ktére nadlesnictwa musza stosowac. I na
tej podstawie w przetargach liczy sie tylko cena.

(bez analizy dokumentéw finansowych,
zaswiadczen itd.)

Zakaz dla harwestera i... sadzarki Pogotowieprzetargowe.pl
To, ze w dokumentacji przetargowej jest zawsze za- Tel. 533 332192
lacznik z lista pozycji, na ktérych nie mozna pracowac

SERAFIN P.U.H. Andrzej Serafin
ul. Widokowa 1, 32-088 Przybystawice

www.serafin-maszyny.com
biuro@serafin-maszyny.com MO‘ N

¢, +4812 43 44100 .
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harwesterem, to nie nowos$¢. Ale
teraz bedzie tez zalacznik z pozy-
cjami, na ktorych zakazana jest
sadzarka i trzeba sadzi¢ recznie.

Na pierwszy rzut oka wyglada to
zle. Ale to pozory. Tak naprawde
jesli jakis nadle$niczy dotychczas
po cichu zabraniat u siebie praco-
wac sadzarka, to teraz bedzie mu-
siat to zrobi¢ z otwartg przylbics.
Bedzie musial zrobi¢ liste pozycji,
gdzie sadzarka ma zakaz. Ale taki
spis trzeba jako$ uzasadnic¢. Tak
zwane ,widzimisi¢” nadles$nicze-
go nie wystarczy. Nie wyobrazam
sobie, by tam mogty by¢ wszystkie
pozycje do odnowien w danym
nadles$nictwie. Wiec generalnie
przy zdroworozsadkowym po-
dejsciu moze to by¢ pozytywna
zmiana.

Nowa wycena po trzech
miesigcach

Czestym zarzutem, podnoszonym
w ubiegtym i tym roku przez np.
Polski Zwigzek Pracodawcoéw
Lesnych, a takze przez postow
w kilku interpelacjach poselskich,
bylo to, ze w kolejnych powtarza-
nych postepowaniach Lasy ciagle
wyceniajg prace tak samo. Czyli,
upraszczajac: jesli przetarg nie
rozstrzygnal sie w listopadzie, to
jego kolejna powtérka np. w mar-
cu ma ciagle te samg kwote na re-
alizacje zadania.

W decyzji DGLP czytamy przy-
pomnienie, ze zgodnie z ustawg
o zamo6wieniach publicznych te
samg kwote przeznaczona na re-
alizacje zadania mozna stosowa¢é
w kolejnych postepowaniach przez
trzy miesigce. Potem trzeba prace
wycenic¢ na nowo.

Pilarz wydajniejszy?
I teraz ciekawostka. W dokumenta-
cji wzorcowej do przetargow przez
lata mowilo sie, Ze w zakresie wyma-
gania ludzi do realizacji zamoéwie-
nia, zul powinien wykaza¢ jednego
pilarza na kazde rozpoczete 2 tys.
kubikéw drewna.

A w najnowszych wytycznych
moéwi sie o jednym drwalu na kaz-

de rozpoczete... 2,5 tys., a nawet
3 tys. kubikéw. W gérach mozna
zastosowac 2 tys. Czy drwale zaczeli
pracowaé o potowe szybciej? Nie,
po prostu ich nie ma (a wlasciwie
jestich coraz mniej) i trzeba zlago-
dzi¢ wymogi.

Jesli chodzi o maszyny to harwe-
ster jest wymagany na 25 tys. kubi-
koéw, a ciggnik zrywkowy na 15 tys.
kubikéw (w gorach na 10 tys.).

Powtarzanie potencjatu

W ramach jednego postepowania
przetargowego, czyli w praktyce
w jednym nadle$nictwie, jedne-
go drwala mozna wykazac tylko
raz, w jednym pakiecie. Za to
harwester czy osoba do nadzo-
ru moze si¢ powtarza¢ w wielu
pakietach.

Ale uwaga: zasada dotyczy tyl-
ko jednego postepowania. Czyli
w praktyce tego samego drwala nie
mozna wykaza¢ w dwdch lesnic-
twach, w tym samym nadlesnictwie,
ale mozna go legalnie wykazac cho¢-
by w stu pakietach, w stu réznych
nadle$nictwach.

Termin krotszy, ale dtuzszy
Rada ministréw zaleca, by
w zamoéwieniach publicznych,
w ktoérych startujg male i §red-
nie przedsiebiorstwa, stosowaé
termin ptatnosci do 14 dni. Takg
informacje znajdujemy w decyzji
DGLP. A wsréd zuli mamy prze-
ciez niemal wyltacznie male firmy.
Ponadto DGLP pisze w decyzji,
ze nadlesnictwo moze zawsze za-
placi¢ wczesniej, niz w ostatnim
dniu ptatnosci.

Wiedzac to wszystko: jakiego ter-
minu platnosci byscie sie spodzie-
wali, Drodzy Czytelnicy, we wzorze
umowy na ustugi lesne opracowa-
nym przez DGLP? 14 dni? Pudlo!
Jest 21 dni.

300 zt za kask

Tu sie Wam naraze, Drodzy Zulow-
cy, bo pochwale kare. Wiem, wiem,
jest ich w umowie z nadle$nictwem
masa, i was to mierzi. Ale jedna kara
jest ze wszech miar stuszna: za kaz-

dy brak srodkéw ochrony indywi-
dualnej nadlesnictwo moze nalozy¢
kare na wykonawce w wysokosci
300 zt. Czyli nie masz kasku -
placisz trzy stowki.

Ja, jak wiecie, jestem zwolen-
nikiem gonienia z lasu ludzi bez
kaskow, odpowiednich spodni
przeciwprzecieciowych czy butéw.
Oszczedzanie musi mie¢ swoje gra-
nice, a tg granicg jest zdrowie i zy-
cie ludzi. Ilez to mieliby$my mniej
wypadkow, gdyby kazdy lesniczy
pogonil z pozycji kazdego Zle ubra-
nego drwala.

Chod¢, jak wiadomo, $wiat nie jest
czarno-bialy. I ja tu widze pewne
szaro$ci. Bo brak kasku jest oczy-
wisty. Ale co, jesli kask jest prze-
terminowany (tak, tak, one majg
terminy waznosci), albo spodnie
z wkiadka nie odpowiadajg pred-
kosci pily tancuchowej w pilarce?
Albo buty: bedziemy sprawdzac,
jakie normy spelniajg?

Cel jest wiec szlachetny, ale prak-
tyka moze by¢ polem do naduzy¢.
Jednak juz chyba lepiej tu nalozy¢
o jedng kare za duzo, niz dopuscié
do cho¢ jednego niepotrzebnego
wypadku.

Wiatrofomy i $niegotomy
Dokumentacja zawiera nowe za-
sady postepowania w przypadku
wystgpienia szkod od wiatru i $nie-
gu w trakcie realizowania umowy
na ustugi lesne. Czyli jaki dodatek
dostanie zul za pozyskanie w takich
drzewostanach.

Teraz bywalo tak: zul obnizyl
stawki by wygra¢. A potem dmuch-
neto. I nadlesnictwo kazalo mu
w tych niskich stawkach pozyskiwac
wiatrolomy. A tu koszty sg wieksze.
I zul byl ugotowany.

Teraz ma by¢ tak: jesli dmuchnie
to zul dostanie dodatek w wysoko-
$ci odpowiednio: 10 proc. - gdy
drzew uszkodzonych na powierzch-
ni bedzie od 5 do 20 proc., 20 proc.
- gdy drzew uszkodzonych jest od
20 do 80 proc., i 30 proc. - gdy
drzew uszkodzonych jest ponad

80 proc. =5
Rafal Jajor
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Przetargi

RDLP w Szczecinie

Skonsolidowany przetarg

Jedno wspdlne postepowanie na ustugi lesne w imieniu kilkunastu
nadlesnictw. Tak bedzie w tym roku w RDLP w Szczecinie

Rafat Jajor

7%9 ‘iﬁowatorske} kon-

% cepcje przed-
% stawil Hubert
Kowalczyk, zastepca dy-
rektora ds. ekonomicznych
w RDLP w Szczecinie na
spotkaniu Stalej komisji
ds. wspotpracy z przedsie-
biorcami le$Snymi. Zebra-
nie odbylo si¢ 9 wrzesnia
w Strzelcach Krajenskich.
W sktad komisji wchodza
lokalni przedsiebiorcy le-
$ni oraz pracownicy RDLP
inadlesnictw szczecinskiej
dyrekcji LP.

Zbiorczy przetarg -
nie powtarzac ludzi
O co chodzi? Teraz jest
tak: jedna firma zatrudnia-
jaca 10 drwali moze wy-
startowa¢ w przetargach

Wyniki przetargéw

w latach 2020-2022:
wartos¢ ofert

w stosunku do
wartosci kosztorysowej
w pierwszym
postepowaniu
przetargowym

wykonawcy, procedura
sie przedtuza.
Przedsigbiorcy czesto
dzialaja w ten sposéb nie
majac pewnosci wygra-
nia przetargu i zapew-
nienia frontu prac dla
swoich maszyn (har-
westeréw). Powyzszy
problem chce rozwigzaé
RDLP w Szczecinie laczac
zamo6wienia z kilkunastu
nadle$nictw w jedno,
duze postepowanie
prowadzone na szczeblu

Fot.: RDLP w Szczecinie

na ustugi lesne w wielu
nadlesnictwach, wszedzie, w ra-
mach obowigzkowego potencjalu
kadrowego, wykazujac tych sa-
mych pracownikéw. W swietle
prawa, co potwierdzily wyroki
Krajowej Izby Odwotawczej, jest
to dopuszczalne, bo cho¢ ludzie sg
ci sami i wiadomo, ze jednoczesnie
nie mogg pracowa¢ w dwoch czy
wiecej nadlesnictwach, to jednak
przetargi sa rozne i zamawiajacy tez
sg rozni. A potencjat kadrowy nie
moze sie powtarza¢ tylko w ramach
jednego zamo6wienia.

Prowadzi to do powstania tzw.
sztucznej konkurencji i procede-
ru zanizania stawek w przetargach
i szukania potem przez tych, ktorzy
zamoéwienie wygrali, podwykonaw-
cOw, za oczywiscie jeszcze mniej-
sze pienigdze. Ale to nie wszystko.
Czesto zule startujg w wielu prze-
targach, wygrywajg je, a potem...
z cze$ci z nich rezygnujg, wybie-
rajac tylko te postepowania, ktore
sg dla nich najbardziej atrakcyjne.
Rezygnuja przy tym nawet z wa-
dium. Nadle$nictwa zostajg bez

RDLP.

Rozne terminy

Jakie nadles$nictwa wiaczg sie we
wspolne zamowienie? W RDLP jest
ich 35, na dzis zglosito sie¢ 14 jedno-
stek z grupy 17 nadlesnictw, w kto-
rych dotychczas wystgpit problem
zwigzany z powielaniem potencjatu
(pilarzy). Nadlesniczowie ci zloza
upowaznienia dla RDLP do prze-
prowadzenia w ich imieniu przetar-
gu. Z zalozenia udzial w programie
»Rzetelny wykonawca z potencjalem”
jest dobrowolny i powinien dotyczy¢

GAZETA LESNA |10/2022
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Przetargi

tych nadlesnictw, ktére miaty
juz wezesniej klopoty z kon-
traktowaniem ustug lesnych,
iwktdrych jest duzy potencjat
do pozyskania maszynowego.

- Potrzebujemy do pracy
w lesie wszystkich firm, i tych
mniejszych, i tych wiekszych.
Brakuje juz nawet harweste-
réw. Zalezy nam na wszyst-
kich, ktérzy chcg pracowac.
Dlatego chcemy zmieni¢ za-
sady przeprowadzania prze-
targéw — wyjasnia Kowalczyk.
- Wspdlne postepowanie dla
kilkunastu nadle$nictw od-
bedzie si¢ w innym terminie
niz w pozostalych nadle-
$nictwach, ktére nie beda
uczestniczy¢ w programie.
Chcemy, by przetargi w RDLP

Fot.: RDLP w Szczecinie

W projekcie ,Rzetelny wy-
konawca z potencjatem”
wezma udziat wszystkie
nadlesnictwa zaznaczone
na zielono i cztery sposréd
tych na zétto. To jednostki
majgce duzy potencjat do
pozyskania maszynowe-
go, duzg konkurencje na
przetargach i problem

z rzetelno$cig realizacji
ustug lesnych. Na czerwo-
no nadlesnictwa o nizszym
potencjale do pozyskania
maszynowego, ktére nie
cieszg sie duzym zainte-
resowaniem przedsiebior-
cow lesnych, i w projekcie
nie wezmga udziatu

w Szczecinie byly ostatecznie
w czterech réznych terminach, by
dac wiekszg szanse firmom na start
- dodaje.

Jakie bedg pakiety w tym duzym,
zbiorczym przetargu? Takie, jakie za-
sugeruja nadlesnictwa, raczej obszaro-
we, sporadycznie jednolesnictwowe.
Do tego na pewno tez szkotkarskie.

Mato drwali

Podstawg prawng lgczenia
zamoéwien z wielu nadles$nictw
jest art. 37 ust. 2—-4 ustawy Prawo
zamo6wien publicznych. RDLP be-
dzie, jako pelnomocnik, prowadzito
postepowanie dla grupy nadle-
$nictw. Tres¢ SWZ, w tym podzial
na pakiety, zostanie opracowana
przez poszczeg6lne nadlesnictwa,
w uzgodnieniu z pelnomocnikiem.

RDLP przeprowadzi postepo-
wanie w imieniu nadle$nictw
wylacznie do etapu wyboru naj-
korzystniejszej oferty. Udzielenie
zamoOwienia (podpisanie umowy)
zostanie dokonane juz przez po-
szczegblnych nadlesniczych, od-
rebnie na kazdy pakiet.

- Mamy problem z drwalami.
Nadlesniczowie zglaszajg, ze w calej
jednostce jest ich kilku. Sg op6z-
nienia w pozyskaniu w mtodszych
klasach wieku. Chcemy tez dowar-
to$ciowad prace reczne. Nasz pilo-

tazowy program ma temu zaradzic.
A jak sie sprawdzi, to przekonamy
sie po przeprowadzeniu procedury,
poniewaz w zamowieniach publicz-
nych nie wszystko jest przewidywal-
ne — podkresla Hubert Kowalczyk.

To, ze jest problem, pokazywaly
wyniki pierwszej tury przetargéw na
ushugi lesne w poprzednich latach.
Wystepowala tzw. sztuczna konku-
rencja, w ktorej sktadano po kilka ofert
na dany pakiet jednak bez pokrycia
w potencjale osobowym oraz maszy-
nowym. Kiedy okazywalo si¢, ze wy-
konawca skladajacy oferte nie znalazt
podwykonawcy, rezygnowat z udzialu
w postepowaniu. Byly réwniez sytu-
acje, gdzie wykonawca decydowal sie
na podpisanie umowy, bez pelnego
pokrycia potencjatu, jednak wowczas
realizacja umowy przebiegata z dyzymi
problemami (nieterminowe wyko-
nywanie prac, uszkodzenia).

W nadlesnictwach bazujgcych na
pozyskaniu recznym (pilarzach)
oferty zuli przekraczaly wycene
nadlesnictw. W kilku jednostkach
nawet o 40 proc! Z drugiej strony
w nadlesnictwach o duzym potencja-
le do pozyskania maszynowego, zule
zaproponowaly stawki o 10-15 proc.
nizsze niz w kosztorysie.

I tu wazne: pomyst RDLP w Szcze-
cinie, poza weryfikacjg potencjalu

wykonawcéw, zaklada urealnienie
poziomu stawek uwzgledniajgc
wzrost inflacji, wynagrodzen i cen
paliwa, a takze weryfikacje razaco
niskich cen na poziomie kosztorysu
i wzrost wadium do maksymalnej
warto$ci zgodnie z ustawg Prawo
zamoéwien publicznych.

Z wykresu przedstawionego na
spotkaniu komisji wynika, ze RDLP
chce przeznaczy¢ np. na pozyskanie
wiecej pieniedzy niz w poprzednich
latach, pomimo, zZe pozyskanie ma
by¢ mniejsze. Wiec stawki jednost-
kowe wzrosna.

Zule na tak

- Pomyst jest dobry. Na spotka-
niu obecni tam przedsigbiorcy
go poparli - mowi Wieslaw Mi-
niow, przedsiebiorca lesny z Cy-
binki pracujgcy na terenie RDLP
w Szczecinie i RDLP w Zielonej
Gorze, czlonek Polskiego Zwigzku
Pracodawcow Lesnych, ktory wzial
udzial w obradach komisji.

- Nie chodzi juz o to, by ludzi
w lesie przybylo, ale by cho¢ za-
trzymac tych, co jeszcze zostali. Bo
sporo firm z lasu juz odeszto - méwi
przedsiebiorca. I dodaje: - Koncep-
cja jest dobra, oby nie okazalo sie,
7e jest juz za pozno. =

Rafal Jajor
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